
 

 

 

 

 

 

１ 目   的   障がい者が地域で自立した生活を送るための基盤として、就労支援は重要で

あり、岐阜県でも令和６年度から令和８年度までの３か年について「第５期岐

阜県工賃向上計画」を策定し、取り組んでいるところです。 

さて、毎年実施しているコンサルタント派遣事業では、多くの就労支援事業

所が、商品開発や、マーケティング戦略、販路開拓に課題を抱えている現状が見

受けられます。 

そこで、本セミナーでは、商品価値を高め、買手を見つけるテクニックを、グ

ループワークを通じて学び、事業所で働く障がい者の工賃向上につなげること

を目的に開催いたします。 

 

２ 主     催    ◇岐阜県 

◇社会福祉法人  岐阜県社会福祉協議会（岐阜県セルプ支援センター） 

 

３ 期   日  令和７年８月４日（月） １３：００～１５：３０ 

 

４ 会   場  不二羽島文化センター ４０１大会議室  

 

５  日   程  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

６ 定   員  ５０名 

日程 内容 

12:30～13:00 受付 

13:00～13:05 主催者あいさつ 

岐阜県健康福祉部障害福祉課 

13:05～15:30 ・講演「商品価値と買手を見つけるテクニック」 

【講師】面
おも

白
しろ

創
そう

 代表 ヒロセ タクヤ 氏 

 

・グループワーク 

  商品価値を高めるテクニック 

  買手を見つけるテクニック 

 

令和７年度 社会就労事業推進セミナー 

[岐阜県委託事業] 

開 催 要 綱 



７ 対   象  ◇障がい者就労支援事業所等の役職員、保護者 

                  ◇社会福祉協議会役職員 

◇民間企業等の障がい者雇用等担当者 

           ◇特別支援学校の教職員、保護者 

◇行政職員 

◇その他関心のある方 

 

８ 講   師   面
おも

白
しろ

創
そう

 代表 ヒロセ タクヤ 氏 

【講師プロフィール】 

岐阜県瑞穂市出身。面白創（おもしろそう）代表。京都造形芸術短期大学卒業後、広告代

理店に入社。大手広告代理店との競合デザインコンペでの採用実績も多く、アートディレク

ターとして活躍。その後、起業・倒産・挫折・転職などを経験。 

「売れる商品はマスとニッチの間にある面白さ。その面白さを価値に変えることで社会を

元気にできる」その気づきと想いを屋号に込め「面白創」を再度起業。販促企画・商品開発・

各種デザイン・ＷＥＢサイト・ロゴマーク・キャラクター・パッケージデザインなど、滋賀

県を中心に事業を展開。 

２０１７年から就労支援Ｂ型事業所にて５年間デザイン制作の技術指導・コミュニケーシ

ョン能力を高めるグループディスカッション等、利用者の自立に向けた支援に携わる。 

その後、滋賀県を中心に、工賃向上に向けた商品開発セミナー等にも携わり、マルシェで

の売上増に貢献している。  

 

９ 参   加  費  無料 

 

10 持   ち   物    売れてほしいけど売れない商品、筆記用具 

 

11 申 込 方 法   別添「参加申込書」に必要事項を記入し、「売れてほしいけど売れない商品」

の写真を添付のうえ、岐阜県セルプ支援センターあてメール（gifu-

selpshien@winc.or.jp）または郵送等にて送付ください。 

           なお、受講決定について通知しませんので、直接会場へお越しください。 

 

12 申 込 期 限  令和７年７月２２日（火）必着 

 

13 申込・問合先   社会福祉法人 岐阜県社会福祉協議会（岐阜県セルプ支援センター） 

〒500-8385 岐阜市下奈良２－２－１ 岐阜県福祉・農業会館内 

TEL 058-201-1561 ／ FAX 058-275-4888 

             Email gifu-selpshien@winc.or.jp 

 

14 個人情報の取扱い    「参加申込書」に記入された個人情報につきましては、岐阜県及び岐阜県

社会福祉協議会において、参加申込およびセミナー運営に必要な範囲内で利

用します。 

  



15 会 場 案 内  不二羽島文化センター ４０１大会議室 

（岐阜県羽島市竹鼻町丸の内６丁目７番地） 

 

 

 

 


